
För den danska ön Samsø är de tidiga potatisarna ett viktigt varumärke. 
Men efter att de första potatisarna har sålts sjunker kilopriset drastiskt. 
Detta ställer höga krav på potatisodlarnas maskinleverantörer.

Se mer på grimme.dk

Minsta lilla driftstopp 
kan stå dig dyrt

● ● ● ●  

1919 – 2019GOING
FOR

GRIMME Skandinavien

Potatisarna från Samsø har en särskild rang 
inom den danska potatisindustrin. Särskilt 
eftertraktade är de tidiga potatisarna som 
säljs till priser de flesta odlare utanför ön 
bara skulle kunna drömma om.

Kom till av en slump
De tidiga potatisarnas historia tog sin bör-
jan under tidigt 1900-tal då en torpare på 
Samsø tog med sig en potatis hem som 
hade slängts i samband ett misslyckat för-
ädlingsförsök och där man hade experimen-
terat med olika potatissorter:

– Han förädlade potatisen och döpte den till 
”drottningen från syd”, berättar Jens Kristian 
Kjeldahl som är potatisodlare och delägare 
i Brdr. Kjeldahl I/S – en av Samsøs största 
potatisproducenter.

Potatissorten var enligt Jens Kristian Kjel-
dahl föregångaren till de tidiga Samsøpo-
tatisarna såsom vi känner till dem idag och 
som är viktiga för ön.

Kräver stora anpassningar
Idag finns det fler än 20 aktiva potatisodlare 
på Samsø. De odlar flera olika slags pota-
tissorter på öns mycket varierande jordtyper 
och terränger:

– I den ena änden av ön finns det mycket 
bördig jord. I den andra änden finns det 
hård lerjord, berättar Søren Rasmussen 
som är odlare och styrelsemedlem i Samsø 
Grønt A/S som bl.a. levererar potatis till 
Samsø Syltefabrik A/S. 

Eftersom jorden har så olika kvalitet måste 
utrustningen kunna anpassas och enligt od-
larna är det på grund av detta som GRIM-
ME:s maskiner är populära på ön.

Drifttiden betyder allt 
Enligt odlarna spelar det även en stor roll att 
GRIMME har reservdelar på ön och snabbt 
kan leverera utrustning från fastlandet när 
behovet uppstår:

– Ur marknadsföringssynpunkt är det de tidi-
ga potatisarna som är viktigast, men de har 
ju inte ett högt pris hela tiden, berättar Jens 
Kristian Kjeldahl.

Priserna för de tidiga potatisarna faller så 
snabbt att det kan leda till stora förluster om 
potatisupptagaren står stilla en enda dag.
– Vi vet att varje timme räknas. Därför foku-
serar vi stenhårt på att säkerställa att drift-
tiden för utrustningen är optimal, säger Per 
Rasmussen som är säljchef på GRIMME 
Skandinavien.


